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【政策讯息】财政部保监会将商交强险保费提取比例区间 
来源：新华网
链接：http://finance.sina.com.cn/money/insurance/bxfg/20091028/11216893806.shtml
新华网记者10月27日从保监会获悉，财政部正在会同保监会商榷将从交强险保费收入中提取多少比例拨付给道路交通事故社会救助基金。双方考虑将尽快确定一个提取比例区间，在这一区间内，再由各地方自主确定当地的提取比例。 

　　道路交通事故社会救助基金，是指依法筹集用于垫付机动车道路交通事故中受害人人身伤亡的丧葬费用、部分或者全部抢救费用的社会专项基金。我国2004年5月1日起实施的新道路交通安全法首次提出，国家应设立道路交通事故社会救助基金。 

　　公安部10月26日公布，根据财政部、保监会、公安部、卫生部、农业部五部委联合发布的《道路交通事故社会救助基金管理试行办法》，从2010年1月1日起，道路交通事故中受害人在3种情形下将获得救助基金的相关救助。 

　　3种具体情形是：机动车肇事后逃逸的；肇事机动车未参加交强险的；抢救费用超过交强险医疗费用赔偿限额的。 

　　也就是说，从明年开始，在全国范围内每起道路交通事故中发生人身伤亡的受害人，凡属于上述3种情形的，都将由救助基金先垫付抢救费用、丧葬费用。其中抢救费用方面，救助基金一般垫付受害人自接受抢救之时起72小时内的抢救费用。 

　　同时，根据《办法》，救助基金的来源包括：从交强险的保险费中按一定比例提取的资金；地方政府按照保险公司经营交强险缴纳营业税数额给予的财政补助；对未按照规定投保交强险的机动车的所有人、管理人的罚款；救助基金孳息；救助基金管理机构依法向机动车道路交通事故责任人追偿的资金；社会捐款和其他资金。 

　　这意味着，从交强险保费收入中提取一定比例，将成为救助基金的一块主要来源。至于从交强险保费收入中提取多少合适，财政部和保监会还正在积极商榷中，目前达成的共识是两部门先确定一个提取比例区间，再由各地根据当地实际情况确定提取比例。 

【政策讯息】保监会国家林业局共同"谋划"森林保险工作
来源：新华网
链接：http://insurance.hexun.com/2009-11-02/121547466.html
中国保监会、国家林业局30日联合出台了《关于做好政策性森林保险体系建设促进林业可持续发展的通知》，具体明确地提出了开展政策性森林保险工作的思路和落实措施。

　　政策性森林保险将试点先行稳步推进

　　作为露天作业且生产经营周期较长的行业，林业易遭受各种自然灾害的侵袭。森林保险作为重要的林业风险保障机制，有利于林业生产经营者在灾后迅速恢复生产，促进林业持续经营和稳定发展。因此，发展森林保险意义重大。但森林保险往往面临的是巨灾风险，决定了其发展离不开国家政策的扶持。

此次《通知》明确指出，将“坚持以政府引导作用为依托，以政策支持为保障，以市场化运作为手段，以协同推进为要求，探索建立防范和化解林业风险的保险保障体系”。

　　《通知》表示，将坚持试点先行，有计划、分步骤地推进政策性森林保险工作。一是今年中央财政森林保险保费补贴试点地区福建、江西、湖南3省的保险监管部门、林业部门要将政策性森林保险工作作为一项重点工作抓紧抓好。二是鼓励森林资源丰富，集体林权制度改革深入的省(区)积极摸索和积累经验，为争取纳入中央财政保费补贴试点单位做好准备。三是要以做好政策性森林保险为切入点，积极推动林农小额信用贷款保险、管护人员意外保险等涉林保险业务发展。

　　森林保险承保范围和费率将因地制宜确定

　　政策性森林保险的承保范围有哪些，保费怎么定，都是林农们关心的事。《通知》指出，目前我国林业生产面临的主要风险是火灾、暴雨、暴风、洪水、泥石流、冰雹、霜冻、台风、暴雪、雨凇、虫灾等自然灾害。开展试点的地区，要根据当地成灾特点和参保对象意愿，开发设计有潜力、受欢迎的保险产品。试点地区可单独选择火灾责任，也可选择火灾及其他几种对本地林业生产影响较大的自然灾害列入本地政策性森林保险保障范围。

　　《通知》强调，政策性森林保险的保额和费率设定应以“低保费、保成本、广覆盖”为原则，既要考虑到林业生产经营者的缴费能力和基本保障需求，又要考虑到保险公司的风险防范水平和稳健经营，防止超出双方的承受能力。保险金额原则上为林木损失后的再植成本，可在300元至800元/亩之间选择。“要综合考虑保险责任、风险分布区域以及历年的森林保险经营情况等因素，科学合理厘定森林保险费率。”

　　开展森林保险须多部门协同配合

　　《通知》指出，森林保险政策性强，涉及利益群体众多，需要多部门协同配合，共谋发展。比如，试点地区要积极推动财政森林保险保费补贴政策落实到位，充分发挥财政资金杠杆的作用；保险监管部门要做好保险经办机构的资质审查，对经办机构经营森林保险行为进行严格监管，积极协调保险公司开发通俗易懂、简便易行的森林保险产品；林业主管部门要充分发挥灾情防控和专业技术优势，及时向保险经办机构提供辖区内灾情、灾害发生、损失情况等相关信息，指导林农及时做好灾害预防工作，协助保险经办机构做好承保前的风险评估及灾后查勘定损，并协同组织相关生产经营者投保森林保险。

　

　【新闻动态】老保单暂难“适用”新保险法
来源：每日经济新闻
链接：http://insurance.hexun.com/2009-11-03/121554108.html
老保单究竟是否能够适用于新《保险法》？对于这一备受关注的问题，日前终于有保险公司做出了肯定的回答。不过，《每日经济新闻》记者多方采访发现，目前公开表示 “老保单适用新法”承诺的保险公司屈指可数。

　　根据记者掌握的最新消息，目前有国泰人寿保险公司公开对老保单适用新保险做出了承诺，国泰人寿日前对《每日经济新闻》表示：公司将会对老客户“择优适用”调整后的新版条款与服务，即老保单客户择优适用免责条款。

事实上，对于投保人而言，新《保险法》条款是否适用于“老保单”、投保人的利益是否因此受损才是他们关注的问题。业内人士称，对于这一点，因为最高法院的司法解释还未明确，保险界存在两种争议：一种是：按照“法不溯及既往”的立法原则，原则上是 “新法适用于新保单，老法适用于老保单”，最高人民法院的司法解释一般也只对其施行后发生的事件有约束力；另一种认为，应该适用。保险合同也是一种合同，对双方都有约束力。原有合同与新《保险法》不尽相同的，新的法律有了明确规定，应按新法来办。

　　某寿险公司高层在接受《每日经济新闻》记者采访时说，“老保单是否适用于新法，目前还没有定论，而国泰人寿的‘择优适用’属于该公司的个体行为。”

　　针对上述问题，记者上周末在上海保监局的新闻通气会上采访上海保监局相关负责人，该负责人表示，“目前，最高人民法院的司法解释只对其施行后发生的事件有约束力，因此，依然按照新保险法适用新保单，老保险法适用老保单的原则。”

【新闻动态】上海“备战”离岸再保险
来源：金融时代
链接：http://insurance.hexun.com/2009-11-02/121546897.html
上海将在洋山保税港区开展离岸金融试点，离岸再保险课题研究已经启动。10月30日，在上海保监局第四季度媒体通气会上，上海保监局局长助理李峰透露，与上海“两个中心”建设相关的各项保险研究全面展开。

　　李峰表示：“‘两个中心’建设需要上海保险业有一个长远规划，一些项目正在研究中。”目前，个人税延型养老保险试点方案已提交国家财政部，与航运中心相关的保险研究也在逐步深入。

航运险增势明显
　　国务院关于上海“两个中心”建设的《意见》明确提出，“加快发展航运金融服务，支持开展船舶融资、航运保险等高端服务”，并提出了一系列扶持政策，比如，对注册在上海的保险企业从事国际航运保险业务取得的收入，免征营业税。

　　对此，上海保监局统研处处长屠欣表示，这些政策涉及税务、工商等部门协调研究，不是短期内可以完成的。不过，“两个中心”建设的“上马”，还是提振了上海航运保险保费的增长和产品的创新。

　　统计显示，2009年前三季度，上海航运保险业务发展呈现U型态势，下半年保费增速逐步提高。特别是货运保险、船舶保险、出口信用保险业务都出现了明显反弹势头。各家公司就“航运中心”建设开发了一系列有针对性的新产品。

　　比如，华泰财险推出了码头责任保险；中国太保在上海成立了航运保险事业部；苏黎世金融服务集团与浦东新区政府签订合作备忘录，就航运保险、保险人才培养、航运与金融研发等内容开展合作。

　　“苏黎世正在计划将亚太区航运保险中心落户上海。”李峰透露，苏黎世与浦东新区政府签署合作备忘录事出有因。据了解，为了抓住“两个中心”发展机遇，苏黎世希望扎根上海，在“分改子”进程中将子公司设在上海。但由于各种原因，短期内子公司落户存在阻碍，通过备忘录的签署，率先与浦东新区“结对”。

【新闻动态】司机无证驾驶撞死人 保险公司打官司败诉
来源：江南都市报
链接：http://finance.sina.com.cn/money/insurance/bxdt/20091102/10226911200.shtml
司机无证驾驶发生车祸，而且逃逸，法院在审理刑事附带民事案件中，可享免责权利的保险公司能否成为被告呢？日前，南昌市审理的一起案件，保险公司不仅成为了被告，还被判决败诉。
据了解，2007年11月16日，没有取得驾驶证资格的黄某向高安市畅游汽车服务有限责任公司租赁了一辆桑塔纳轿车，同月21日傍晚，黄某在南昌因违章行驶，将正在骑三轮车的熊某撞伤。事故发生后，黄某逃离了现场，而伤势过重的熊某在抢救无效后死亡。
几天后，黄某落网，熊某家属一纸诉状将黄某告上法庭。同时，还将与车祸相关的刘某、汽车租赁公司及保险公司一并列入民事赔偿部分的被告，索赔34万余元。案件审理过程中，保险公司认为自己不该成为案件被告。
经过合议庭合议，南昌市中级法院终审判决保险公司败诉，扣除黄某已经支付的数万元费用外，对剩余的20余万元，承担全部的连带赔偿责任。
【新闻动态】浙江大面积撤销保险营销服务部 已累计134家
来源：经济观察报
链接：http://insurance.jrj.com.cn/2009/10/2915356359537-1.shtml
浙江保险机构或面临新格局

　　10月20日，19家保险公司营销服务部被浙江保险监督局批复撤销。这已经是本月以来的第三轮批复。事实上，9月以来，浙江辖区保险机构撤销营销服务部已经累计134家。

　　据了解，2009年2月开始，浙江保监局已经开始陆续批复有关撤销保险机构营销服务部的申请。根据浙江保监局网站公开数据统计，中国太平洋人寿保险股份有限公司2月份已经撤销了包括嘉兴、嘉善、海盐等地区的19家营销服务部。

　　此后直至9月，浙江保险业市场迎来了营销服务部撤销的高峰。仅9月14日，中国人寿舟山、平阳、绍兴等15家营销服务部获准撤销，21日，太平洋财险18家营业部也获准撤销。值得注意的是，在撤销营销服务部后，部分保险公司并不放弃原营销服务部所辖地区的市场份额，新的分支机构也同期获准成立。

服务部
　　据了解，保险公司营销服务部由原来的农村保险代办站和营销职场等服务网点演变而来，目前全国约有保险公司营销服务部4万多家，虽不要求现有的保险营销服务部按照新的分支机构准入条件重新申请设立，但必须符合新修订的《保险公司管理规定》对分支机构的日常监管要求。

　　曾在太平洋人寿和天平汽车保险等多家保险公司担任要职的胡齐临说，尤其是一些公司急于开拓农村市场，在农村地区大量铺设营销服务部，对农民需求把握不准确，对销售人员的培训和管理不到位。

　　事实上，2008年9月，中国保监会首次叫停批设保险公司营销服务部，同时要求在暂停批设营销服务部期间，保险公司中心支公司、支公司、营业部的审批正常进行。

　　近年来，保险公司分支机构发展越发迅猛。“很多保险公司甚至以营销服务部替代设立其他分支机构，既未达到中心支公司、支公司、营业部的设立标准，亦实际行使了中心支公司、支公司的管理职能。”胡齐临表示。

　　“10月1日起施行的新《规定》明确了对保险营销服务部的监管要求，浙江保监局对于营销服务部的监管，是严格按照保险新《规定》执行的。”浙江保监局副局长汤学斌表示。

　　而新《规定》同时还将保险营销服务部纳入保险公司分支机构序列进行统一监管。要求保险公司制定分支机构管理制度，对设立、撤销、变更分支机构进行充分论证，明确分支机构职能、场所等要求，强化上级机构对下级机构的管控措施，确保依法合规经营。

加大整治力度
　　近年来，一些保险公司分支机构铺设过多、过快，导致其偿付能力和合规经营受到严重影响。保险公司发生频繁撤销分支机构和变更机构营业场所的情形，可能对被保险人合法权益保护和公司经营造成不利影响的，监管机构有权提示风险并采取各项措施。

　　“这些都是与此前的营销服务部不相符的。”汤学斌表示。

　　根据新《规定》的要求，新设立的保险营销服务部，将一律按照分支机构设立条件和程序进行审批，同时将不再管理其他分支机构，以进一步完善保险机构准入和日常监管制度。

　　而据某地方保监局内部人士透露，保监会近日已经对2005年版的《保监会行政处罚程序规定》进行了修订，月底将就修订后的内容向社会公开征求意见。修订后的内容将进一步加强对保险机构的经营管理的监督管理，同时扩大监管范围，加大对违法违规事件的行政处罚力度。

　　来自浙江保监会的数据，2009年1-8月，浙江保险业业务发展企稳回升，结构调整稳步推进，经营效益明显好转。一是业务发展日趋回暖。截至8月底，实现保费收入362.2亿元，同比增长0.9%，在7月底扭负为正基础上继续回升0.7个百分点，已连续5个月实现单月正增长。 

【数据发布】前9月中国平安投资策略笑傲保险三雄
来源：证券时报
链接：http://insurance.jrj.com.cn/2009/11/0222256381557.shtml
三季报显示，三家上市保险公司的投资业绩出现差异，不同的投资策略对各自的保险资金投资收益产生了深远影响，而中国平安在前9个月的投资策略最为成功。 

　　在三家保险公司中，中国平安前三季度投资收益最为丰厚；此外，中国平安成为第三季度唯一一个每股净资产环比增长的保险股。数据显示，中国平安第三季度归属于上市公司股东的每股净资产为12.32元。而在今年第三季度，中国平安还派发了现金红利，考虑到这一因素，中国平安第三季度的每股净资产环比增长约1.4％，这一结果大大优于其竞争对手。

　　对于前三季度中国平安获得较高投资收益的原因，大多数分析人士认为，这主要归功于中国平安谨慎的投资策略，及时的减仓操作为该公司取得了良好的投资收益。此前，中国平安总经理张子欣表示，今年中国平安的投资策略仍将保持谨慎，权益投资将维持10％左右的仓位。数据显示，今年第三季度，中国平安的权益投资规模从741亿元减少至655亿元。

　　中国人寿第三季度每股净资产从5.37 元微跌0.13 元至每股5.24 元，降幅约2.5％。东方证券认为，股市疲软和债市到期收益率的上升，是造成中国人寿第三季度投资业绩黯淡的主要原因。事实上，今年上半年三大保险股中，中国人寿权益仓位最高，约为13.41％。而中国人寿财务部总经理杨征在半年报业绩说明会上曾表示，“公司在权益类方面的投资策略是，希望能把握市场时机，顺应市场走势，逐步提高配置比例，加强波段操作。”因此，在第三季度大盘调整的背景下，具有相对高仓位的中国人寿的投资业绩受到股市疲软的影响，而略有下滑。

　　中国太保前三季度的投资收益逊于中国平安和中国人寿。分析人士指出，中国太保年初以来就一直保持着较低的投资仓位，因此在今年上半年资本市场回暖反弹的时候，中国太保并未能从中充分分享“杯羹”。三季报显示，今年前三季，中国太保实现投资收益146.83亿元，同比略降约0.9％。

【观点评论】“平深恋”新曲：平安利增10倍 深发展藏利待购
来源：投资者报

链接：http://insurance.jrj.com.cn/2009/11/0210556378272.shtml
2009年末或2010年初，将成为中国平安收购深发展的最佳时点。一场金融混业大戏将正式开场。

　　而第三季度报告，或将成为两家从属各自利益集团的金融机构最后一次公开披露的财务报告。

　　从三季报可以看到，一方面，中国平安延续了上半年的高歌猛进势头，依然领跑同业。深发展在银行业绩增速普遍较低的情况下，仍然保持了净利润在前三季接近两位数的增速。

　　另一方面，在并购前夕，中国平安高增长的背后更多是为其收购行为充实资本，而深发展则继续提高拨备准备，在合理留存利润的同时，为预防收购的不确定性提前埋下伏笔。

　　平安投资成功“逃顶”
　　中国平安前三季度实现净利润69.24亿元，对比去年同期净利－7.05亿元，增长1082.13％；同时每股净资产达12.32元，较去年底增长16.32％，环比增长约1.4％；另外，公司总资产已达8732亿，较年初7076亿增加了1656亿。

　　平安三季度业绩大增，主要靠保险、投资双重驱动。保险主业依然强势增长，前三季度保费总计收入1337亿元，同比增长34.54％。其中，最重要的寿险保费收入1047.24亿元，同比增长33.5％；产险保费收入290.20亿元，同比增长38.5％，已取代排名产险业第二。

　　平安投资在第三季度表现了独到的眼光，及时从3400点左右的高点“逃顶”兑现部分浮盈，致使其总投资收益率达4.8％，高于同业水平。

　　去年的三季报，正是平安痛心疾首的时刻——三季报对投资富通进行了157亿的浮亏计提减值并计入利润表，导致前三季度亏损－7.05亿元。而在今年三季报上，平安反败为胜，实现净利润69.24亿元，无论是在保险主业上的增长，还是投资上的收益率均领先同业。

　　平安今年三季度在投资上表现抢眼，尤其是在动荡的第三季度，及时兑现了浮盈。前三季度总投资收益246.41亿元，虽然三季度股市调整，造成交易性金融资产有22.3 亿元的公允价值变动损失，但因中国平安兑现部分浮盈，单季的已实现投资收益达107.54 亿元，平安前三季度实现总投资收益率4.8％，高于中国人寿同期总投资收益率4.71％。

　　总保费增速超预期
　　中国平安前三季度公司总保费同比增长34.54％，相比上半年总保费33.9％的增速仍有上升，这既出乎分析师的预期，同样也超出了平安自身的预期。

　　平安年初计划保险主业保持30％的增速，而此前分析师在上半年纷纷预计平安下半年保费收入增速下滑至28％左右，然而，平安用业绩打破了下半年“传统的保险淡季”规律。

　　保险业务中占八成份额的寿险业务，保费收入与销售代理人数量同比提升明显，前三季度寿险实现保费收入人民币1047.24亿元，同比增长33.5％，相对于中国人寿前三季报保费同比增长－4.74％而言，平安领跑同业。

　　目前平安寿险市场份额达到16.8％，个人寿险销售代理人队伍提升至40.3万人，较2008年底增长13.3％。“以个人代理渠道和银保渠道双向突破，以高结算利率的万能险攻伐市场，确保全年的业绩。”一名长期保持在平安寿险公司业绩榜前100名的销售经理向记者透露，其个人今年以来每个月保费收入增速均超过40％。

　　与此同时，平安的产险同样取得了不俗的业绩，产险业务前三季度实现保费收入290.20亿元，同比增长38.5％，市场份额达到12.3％，成功取代中国太保，位列人保财险之后成为第二大产险公司。

　　其他业务方面，平安信托今年表现抢眼，在8、9月与金地、绿城分别签订100亿、150亿的投资协议，其信托资产规模已达1073.57亿元，较2008年底大增121.3％。

　　另外，平安银行的存款、贷款余额较2008年底增幅分别达35.3％及48.0％；信用卡累计流通卡量突破280万张，其中新发卡的56.8％来自交叉销售的贡献。

　　深发展“扮靓”业绩候收购
　　中国平安良好业绩的刺激下，10月29日深发展三季度报告接踵而来。

　　三季报显示，该行前三季度实现净利润36.37亿元，同比增幅接近10％；三季度单季实现净利润13.26亿元，同比增长13％，环比增长12％。

　　在经济回暖明显的三季度，深发展小心谨慎的策略开始调整，通过加大一般性贷款数量，使净息差快速回升，由二季度2.34％上升至三季度的2.44％，净息差已见底回升，驱动业绩的较快增长。

　　深发展三季度末贷款总额达3604亿，其中一般性贷款占3084亿，较年初增长27.73％。特别是进入第三季度后，一般性贷款较上季度末增长超过340亿元，环比增幅高达13％。显然，该行正通过提高一般性贷款的新增数量和占比，以提高高收益资产的比例。

　　经过三个季度新增贷款的放量增长，该行的不良贷款率和不良贷款余额，较年初出现了一升一降的结果。

　　截至2009年9月30日，该行不良贷款余额23.5亿元，较年初增加4.22亿元，增幅21.9％；不良贷款率为0.65％，较年初下降0.03个百分点。在23.5亿元不良贷款余额当中，其中52％的不良贷款首放日为2005年新桥接手深发展之前发生的。

　　截至三季度末，深发展的拨备覆盖率由年初的105％继续提升至153％，拨备充足率由年初的365％提升至411％，引领行业该指标的巅峰水平。

　　去年年底，公司进行56亿的大额信贷拨备和核销呆账贷款94亿元，使当时的拨备覆盖率从48.28％增至105.14％，拨备充足率由127.2％增至365％，而净利润则由去年前三季度的26.49亿狂降至去年全年的6.14亿。

　　“这其实相当于将一部分利润存起来。”某商业银行高层管理人员对记者表示。

　　目前，深发展资本充足率和核心资本充足率分别为8.60％和5.20％，此两项指标有待通过向中国平安定向增发融资近107亿后进一步改善。如增发成功按三季报末算，资本充足率和核心资本充足率将分别升为10％和7％。

　　而这也是平安收购深发展30％股份的“第一步”，双方都希望在年底前完成，之后再考虑接手新桥的全部股份。
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