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【政策讯息】硕鼠张野两年偷粮230万证监会令其终身市场禁入
来源: 每日经济新闻
链接：http://finance.sina.com.cn/money/fund/20090620/05196376117.shtml 
　　被炒得沸沸扬扬的张野“老鼠仓”案，于昨日又有了最新进展。

　　日前，中国证监会已依法调查、审理完毕融通基金管理有限公司原基金经理张野违法违规一案，对张野进行行政处罚并实施市场禁入。

　　张野两年“偷粮”230万

　　经过两个月的调查，证监会认定，2007年起至2009年2月，张野在担任融通基金的基金经理期间，利用职务便利获取融通基金的基金投资与研究信息，并操作他人控制的“周蔷”账户，采取先于融通基金旗下的有关基金买入或卖出同一股票的交易方式为他人牟取利益，其个人从中获取好处。

　　最终，证监会决定取消张野的基金从业资格，没收其违法所得229.479万元，并处以400万元罚款，同时对其实施终身市场禁入。

　　此前，2008年4月21日，证监会开出基金“老鼠仓”处罚第一单：唐建、王黎敏被取消基金从业资格，分别没收152.72万元和150.94万元的违法所得，并各处以50万元罚款。相比之下，张野此次的罚单也算得是目前为止针对基金经理老鼠仓最大的一张罚单。

　　配偶账户被揪出

　　“融通老鼠仓”案发端于一位名叫周蔷的神秘散户紧跟融通基金操作  (本报此前曾予以详细报道)。从2006年二季度开始，在长达4年的时间里，周蔷与融通基金几乎同进同出4只股票，更是与融通基金旗下的新蓝筹基金和通乾基金同时出现在新中基、广州冷机、川化股份和海南海药的前十大流通股股东名单中。
　　在此投资过程中，该散户获利可谓相当丰厚。在媒体的一片质疑声中，案件的主角张野浮出了水面。

　　这一老鼠仓的操作轨迹已得到证监会确认。张野利用其基金经理身份，操作“周蔷”账户从事证券交易的行为违反了关于禁止从事损害基金财产和基金份额持有人利益的证券交易及其他活动的规定。

　　同时，在昨日证监会公布的调查结果中，张野利用配偶的账户谋求不当利益的事件也被揪出。2006年12月至2007年7月期间，张野还通过网络下单方式，操作其配偶的同名账户交易了广宇发展等多只股票，获取不当利益。
　　是否处以刑罚仍存疑

　　连续四年“跟踪”融通基金重仓股，张野老鼠仓无疑是被揪出的老鼠仓案中较为严重的。对此，市场一直认为张野本人有可能将受到刑法的处置。

　　据2009年3月1日生效的《刑法修正案(七)》规定，有“老鼠仓”行为的人员，情节特别严重的，将处五年以上十年以下的有期徒刑，并处违法所得一倍以上五倍以下罚金。

　　然而，在昨日证监会的披露中，证监会并没有给出明确的说法，只是表示目前行政处罚决定、市场禁入决定已作出，正在按程序办理送达手续。

屈指算来，张野的“老鼠仓”案，已是国内基金业第三起“老鼠仓”案，为何“鼠患”如此难灭？业内人士认为，基金公司必须与监管部门紧密联合，严格内控体制，完善法律制度，才能有效地遏制  “老鼠仓”的出现。同时，基金经理自身的素质和行业道德的提高同样不可忽视。

【新闻动态】部分货币基金投资比例受限 短融券调整压力增大
来源: 中国证券网-上海证券报

链接： http://finance.sina.com.cn/money/fund/20090619/03016370375.shtml
除了IPO重启引发的抛券变现风潮给信用债带来巨大压力，监管机构近期发文提示货币市场基金的信用债持仓比例，也令这类产品成为不少货币市场基金的“抛弃”对象，加剧了信用产品的调整。

　　近期上海市证监局下发了《关于加强货币市场基金监管的提示函》，其中明确指出货币市场基金的信用债持仓比例如果高于30%将被提示，高于40%将被警示。

　　对于货币市场基金来说，事实上受这条规定影响最大的就是其对短期融资券品种的投资。因为按照《货币市场基金管理暂行规定》，货币市场基金不可以投资剩余期限超过397天的债券，而在信用债中，除了少量早年发行、目前剩余期限符合要求的企业债券以外，能够满足这一条件的品种就只剩下了短期融资券。

　　一位货币市场基金经理称，要将信用债持仓比例控制在30%以下并不是一件易事。因为在目前的低利率市场环境下，进行存款、回购和利率产品的投资所能获得的收益都非常有限，但是基金又同时承担将投资回报率做高的压力，因此不得不大量投资票面利率绝对水平较高的信用债。

　　但值得注意的是，上述提示函由上海市证监局基金监管处下发，总部设在北京等地的基金公司表示并没有收到类似的提示。业内人士表示，或许只有“落户”上海的基金公司会受到约束。

　　那么，需要“降压”的货币市场基金是否已经开始了抛售信用债的行动，以期达到不触“红线”的要求呢？一位交易员称，近期市场的确是出现了短融券的大量抛盘，收益率也有所上行。以主体评级为AA+的短融券为例，其本月初的收益率约在1.97%附近，曾上行至2%以上，随后回落，但是近期又重新开始向上突破。

　　一位货币经纪公司人士表示，利率变化事实上并不是特别剧烈，但从短融券买卖力量变化来看，近期基金出券的力度确实明显增加。“但好像并不是很急着要出手，”他说，基金的抛售并非不计成本，而是对价格有着一定的要求。

　　他还表示，由于近期恰逢IPO重启的关键阶段，机构也通过减持债券的方式来增加现金储备，所以很难判断基金对短融券的抛售究竟是处于变现的需求，还是降低信用债持仓比例的要求更为迫切。

　　但是很可能有部分货币市场基金恰好借助眼下的IPO重启而变现的理由作为“掩护”，最终目的在于快速减仓。“这也是自我保护的方式，”他说，如果直接暴露了真实意图，很可能遭遇市场的“趁火打劫”。

【新闻动态】中国基金投资环境仅次于美国
来源: 中国证券报-中证网
链接：http://finance.sina.com.cn/money/fund/20090620/03176375759.shtml 
　　美国Morningstar晨星公司日前发布了关于北美、欧洲和亚洲等16个国家及地区共同基金投资者的投资环境研究结果，晨星从投资者保护、招募说明书和持有人报告、销售过程和媒体的透明度、费用、税收、投资选择等六个方面对其基金投资环境进行评分。这些国家和地区包括：澳大利亚、加拿大、中国、法国、德国、中国香港地区、意大利、日本、荷兰、新西兰、新加坡、西班牙、瑞士、中国台湾地区、英国和美国。评分结果显示，美国的基金投资环境在这些国家中获得最高得分A，新西兰得分最低，为D-；而中国评分为B+，仅次于美国。

　　投资者保护

　　这16个国家及地区均有法规和机构监管投资行业。并且除了德国外，其他都有监管机构来监管基金的销售与广告。

　　例如，所有国家及地区都要求基金的年报必须经过独立机构的审计，以避免财务造假。另一项重要的规定是确保基金管理公司不能行使对基金资产的托管职能，以尽可能避免利益冲突和防止欺诈。然而，研究发现，尽管所有的国家及地区都要求基金资产由基金管理公司以外的机构负责托管，但并非所有的机构都是独立的。在许多地方，托管方是基金管理公司的关联机构，而投资人很难通过阅读招募说明书来辨认这一点，因为托管方在名称上往往与后者没什么关系。

　　招募说明书和持有人报告的透明度
　　招募说明书是提供给投资人关于基金基本信息的法律文件，以帮助投资人进行投资决策。在这些国家及地区，都规定投资人在做决策之前必须知道要了解招募说明书，但是，投资人很少会去阅读招募说明书。有些情况是投资人相信理财顾问会帮他们阅读，很多时候则是因为文件繁琐冗长而没有阅读。

　　为了解决这个问题，一些国家的监管层要求基金公司在公布完整的版本之外还要披露招募说明书的简化版本。在有的地方，简化的招募说明书的确简单明了，包括加拿大、德国、新西兰、新加坡、瑞士和英国等。例如在加拿大、西班牙和中国台湾地区，不仅简版的招募说明书通俗易懂，而且可以从监管当局的官方网站上获取。法国的简版招募说明书仅有六页，相比通常的二十到四十页可是大大缩短。而有的国家，其所谓的简版读起来可一点不比完整版轻松易懂。

　　在基金经理的背景简历与任职期限方面，多数国家地区的披露都很不透明，甚至连基金经理的姓名都讳莫如深，使得投资人对具体掌管自己资金的基金经理根本无从了解。披露相对透明的国家只有美国和中国。

　　投资组合信息的透明使投资人得以了解基金投资什么以及相应的风险。在本次调查的对象中，除了澳大利亚和新西兰，大多数国家及地区要求基金每年至少有一次披露完整的投资组合；其中，有7个国家及地区，要求基金每年至少有两次披露完整的投资组合数据；而美国、西班牙和台湾地区所要求的披露频率为每季度。

　　销售行为与媒体宣传透明度

　　我们把销售行为与媒体宣传放在一起讨论，因为这两项内容是直接与投资人亲密接触的。关于销售行为，要评估的是基金公司和销售机构的出发点是否与投资人利益一致。关于媒体宣传，我们要考察的是内容和投资人教育的价值。

　　在大部分国家及地区，媒体很少会指出某只基金的费用很高。费用侵蚀回报，媒体应该在这方面发挥投资人教育的作用。高费用在以下9个国家和地区很少被媒体提及：中国、法国、德国、中国香港、新加坡、西班牙、瑞士、中国台湾地区和英国。在加拿大和意大利，当某只基金费用过高时，媒体通常会向读者指出来。

　　美国的媒体基本多鼓励长期投资，有九个国家和地区的媒体有的时候会引导长期投资的理念：澳大利亚、加拿大、法国、中国香港、日本、荷兰、新西兰、新加坡和中国台湾。其他国家和地区的媒体则较少关注长期投资。

　　费用

　　费用侵蚀基金回报，因此很有必要分析基金费率是否合理并鼓励业界降低不合理的费用水平。研究发现，对于前端付费的基金，经过协商后，投资人通常支付的销售费率在2%到3.99%之间。中国、意大利、荷兰、西班牙和中国台湾地区的费率较低，而加拿大和中国香港的费率较高。

　　关于运营费率的通常水平，债券基金为0.76%-1.00%，货币市场基金为0.40%-0.89%，股票基金为1.50%-1.99%。各国家地区在不同的基金类型上运营费率水平呈现分化。

　　在考察投资人选择基金是否关注费用时，我们发现台湾地区是唯一的地方新资金会流向低费用的基金。而其他国家地区，基金费用水平对选择基金没什么影响，新资金流向的是平均费用水平的基金。

　　税收

　　多数国家或地区的政府为退休储蓄提供税收鼓励或免除共同基金的分红和资本利得税收。对于个人投资者，在中国和香港地区，基金的分红与资本利得是免税的，因此该项得分最高。在其他大多数国家和地区，通常投资人的税率在30%以下。新西兰是唯一的国家普通投资人共同基金投资的资本利得税在30%以上。通常投资人共同基金分红税率超过30%的国家和地区是澳大利亚、加拿大、意大利和新西兰。

　　我们也考察政府是否在税收政策上给长期投资更多优惠。德国、日本、荷兰、西班牙和瑞士并没有鼓励长期投资的税收优惠。加拿大和意大利则对于分红和资本利得税有所差异以鼓励长期投资，但是短期和长期的资本利得税没有区别。

　　投资选择

　　我们通过考察最低投资额、销售渠道、基金超市和被动型投资品种来评估投资人面临的不同基金投资选择。研究发现，所有的国家和地区均有被动型基金产品向投资人销售。

　　有一半的国家和地区对共同基金的最低投资额有要求。有5个国家和地区的最低投资额低于250美元，包括中国、法国、日本、中国台湾和美国，有利于普通投资人参与基金投资。而在澳大利亚、中国香港、新西兰和英国，投资额最低门槛很高，不利于一般投资者进入。

　　有11个国家和地区，投资人可以通过银行、保险代理机构、经纪商、独立投资顾问、直销和网络购买基金。

在基金超市方面，少数国家和地区具备可以销售超过80%以上基金的平台，多数国家在某个开放的平台上可以销售50%到80%的基金产品。德国和法国的单个平台上基金售卖数大约在总数的20%到49%之间；而西班牙的销售平台上能够买到的基金范围最小，少于总数的20%。
【新闻动态】一对多专户单次限发一只
来源：东方早报
链接：http://finance.sina.com.cn/money/fund/20090618/09256366433.shtml 
　　基金“一对多”专户理财业务尚未正式开闸，百万富翁们前往预约的电话已经多到让基金公司“发愁”。投资者对基金专户的超高热情，已引发监管部门高度关注。监管部门要求，各基金公司一次只能备案一个产品。

　　预约电话多到“发愁”

　　基金“一对多”专户的细则征求意见稿上周已下发到各基金公司和托管银行，征求意见6月15日截止。一位基金公司专户部总经理透露，他已将反馈意见递交监管部门。

　　该专户部总经理说，目前最担心的是投资人太热情。该人士称，从基金公司获准开展“一对多”专户的消息传出后，包括银行、基金公司直销中心在内的机构，开始频繁接到投资者的咨询电话。而6月1日基金“一对多”专户有关管理规定正式实施后，投资者开始通过银行渠道，甚至直接向基金公司进行产品预约。

　　“从现在打进来的预约电话来看，我们的产品200个人肯定要超过，我们都在发愁怎么能控制好客户人数。”一位基金公司专户负责人感叹。

　　监管部门下发的《关于基金管理公司开展特定多个客户资产管理业务有关问题的规定》显示，特定客户委托投资单个资产管理计划初始金额不低于100万元，单个资产管理计划的委托人人数不得超过200人。

　　客户资料需非常完备

　尽管基金“一对多”专户实行备案制，但各基金公司眼下已接到通知，一次只能备案一只产品，在前一只产品进入正式运作之后，下一只产品才能展开募集。知情人士称，由于基金“一对多”专户实施备案制，因此虽然产品只能一个个排队发行，但不需要像公募基金那样与其他基金公司一起排队等待，因此不会发生产品发行的“拥堵”情况，但对于这一新事物，监管部门会控制好相关节奏。

　　中国证监会基金部下发的《关于就〈基金管理公司特定多个客户资产管理合同内容与格式指引(征求意见稿)〉征求意见的通知》显示，资产管理计划份额的初始销售期为自资产管理计划份额发售之日起不得超过1个月。初始销售期限届满，符合资产管理计划备案条件的，资产管理人应当自初始销售期限届满之日起10日内聘请法定验资机构验资，自收到验资报告10日内，向中国证监会提交验资报告及客户资料表，办理相关备案手续。

　　监管部门还要求“百万富翁”们的客户信息应当非常完整。根据征求意见稿，基金公司向监管部门递交的客户资料表应包括委托人名称、委托人身份证明文件号码、联系电话和参与资产管理计划的金额等信息。

　　监管部门在掌握所有客户资料之后仍然明确，“一对多”专户理财业务“不保证资产管理计划一定盈利，也不保证最低收益”。

　　银行一改常态“抢食”

　　投资者的热情以及监管部门的谨慎态度，促使原来最不“热情”的银行代销渠道，也开始争夺基金公司资源。

　　“肯定是跟银行合作比较好，量会大。”一位基金公司人士说，由于监管部门限定一个基金公司只能报备一个产品，使得一些投资收益较好、市场口碑好的基金管理公司，成为银行抢夺对象。

　　“这就像基金找托管行一样，所有基金公司都在求银行，现在‘一对多’专户到底跟谁合作，是基金公司说了算。”有基金公司人士说。

　　有消息称，由于人数限制，预计基金“一对多”专户的发行量可能不会很高，银行的托管收入有限，因此在手续费收入之外，有的银行甚至提出“业绩报酬提成”。

　　但基金公司人士表示，由于基金“一对多”专户可不收取申购费、赎回费，因此银行渠道无法从专户获得如同公募基金一样的申购费、赎回费，其要求取得一些销售费用也属正常，但银行作为一次性销售，提成不应按业绩报酬浮动。

　　根据征求意见稿，在一个委托投资期间内，基金管理人对业绩报酬的提取比例不得高于所管理资产在该期间净收益的20%，而业绩报酬的收取时间，仅限于资产委托人选择全部退出或部分退出资产管理计划，或资产管理计划终止财产清算完毕时，方可收取。

　　计划终止后才能收取业绩提成，在今年银监会出台的规范阳光私募有关规定中也曾有此要求。而这一做法曾受到私募基金的强烈质疑。

　　不过，基金对上述做法基本持接受态度。一位专户人士表示：“监管部门的要求很明确。”
【新闻动态】货币基金新开直通新基金功能  

来源：全景网络－证券时报
链接：http://finance.sina.com.cn/money/fund/20090622/07356379152.shtml 
　　货币基金和新基金都是重要的基金品种，但在以往两者之间有天然的隔阂，货币基金往往无法直接认购新基金，如今广发、上投摩根等基金公司率先在基金公司网上交易上开通了货币基金直通新基金的功能，这一功能有望在基金行业快速推广，成为一种新的投资方法。

　　节省时间

　　据悉，广发基金公司在6月1日广发聚瑞发行期间开通了用货币基金认购新基金的功能，让那些通过网上交易已经投资者货币基金的投资者可以更方便地购买到新基金。

　　这一业务的具体做法就是通过“货币基金赎回转认购”业务，客户在当天赎回货币基金的款项不回到客户的银行账户而是在下个交易日直接参与了新基金的认购，这样客户只需要一笔下单，就可完成两笔交易，简化操作步骤。这样的操作最大好处在于节省了时间，同时为投资者多赚了货币基金的收益。

　　和以往货币基金赎回然后买新基金相比，货币基金直通新基金节省了两天的时间。例如广发聚瑞在6月12日结束申购，那么如果投资者想赎回货币基金后认购广发聚瑞，那么需最晚要在6月9日就赎回货币基金，货币基金“T+2”日，即6月11日到账，然后投资者再在6月12日认购新基金。

　　而如果是货币基金直通新基金之后，投资者最晚可以在6月11日通过“货币基金赎回转认购”业务认购到广发聚瑞，节省了两天的时间，也就是多了两天货币基金的收益。

　　更多公司将开通此类业务

　　广发基金有关人士表示，随着基金公司网上投资货币基金和网上认购新基金的逐渐普及，货币基金直通新基金业务未来发展的潜力很大，这一业务在丰富货币基金现金管理功能的同时，也为投资者带来方便，受到了基金公司网上交易客户的欢迎。

　　据悉，在此之间上投摩根等基金公司也有类似的业务推出，随着参加基金公司网上交易的投资者越来越多，更多基金公司有望推出类似业务，给投资者节省时间和多一些收益。

　　基金公司呼吁作为新基金主销售渠道的银行也能逐渐推出货币基金直通新基金的业务，丰富货币基金的现金管理功能，让亿万基金投资者享受到更快捷更方便的基金投资服务。

【数据发布】偏股基金平均募资规模26亿份
来源：全景网络－证券时报
链接：http://finance.sina.com.cn/money/fund/20090622/07206379108.shtml 
今年以来成立49只新基金，总计募集1157亿份，其中32只偏股基金募集832亿份，随着A股市场的一片向好，基民入市热情被激发，伴随着基金开户数不断创新高的同时，偏股基金的平均首募规模也节节攀升，数据统计显示，今年以来成立的偏股基金的首募规模已经达到25.42亿份。
　　天相投顾数据统计显示，今年以来共成立了49只新基金，其中保本型基金1只，偏股型基金32只，货币市场基金2只，债券型基金14只。49只基金总计募集了1157亿份，而32只偏股基金募集了832亿份，占比72%。而值得注意的是，今年以来，偏股基金首募规模被刷新了多次，而最为吸引市场眼球的有3次，3月25日工银瑞信沪深300成立，首募规模达36亿元，而此前，成立的基金中募集最多的一只基金募集规模为15亿份，最少的一只基金仅募集了4.86亿份。第二次是5月12日成立的长盛同庆(A/B)，由于有可分离交易的创新概念，长盛同庆(A/B)首发规模达到147亿份。第三次是6月16日告成立的广发聚瑞股票基金，其首募规模高达70.7亿份，作为既非银行系又非有创新概念的普通股票型基金，广发聚瑞可谓是今年以来普通股票基金中的大赢家。

　　在新基金首募频创新高的同时，新基金开户数也创下了近11周的新高。根据中登公司的数据显示，6月8日到6月12日，沪深两地新增基金开户数达到55193户，与之前一周的45098户相比，增幅达到2成左右。值得注意的是，虽然今年以来，新增基金开户数大多时候是处于逐步攀升的态势，但6月以来的增幅非常明显，数据显示，5月的最后一周，新增基金开户数还不到3万户，而6月第一周就激增到45098户，增幅达到53.7%。而6月第二周较第一周也有近20%的增幅。

【观点评论】ETF热潮下两大顾虑  
来源：全景网络－证券时报
链接：http://finance.sina.com.cn/money/fund/20090622/07176379094.shtml 
　　2009年无疑是ETF热潮涌动的一年，确定得到授权开发的ETF产品数量已经远远超过了目前的5只。

　　嘉实和友邦华泰基金公司的沪深300ETF、南方基金公司的标普500ETF、华夏基金公司的上证行业伞形ETF、博时基金公司的超大盘ETF、工银瑞信基金公司的央企50ETF、交银施罗德基金公司的上证180公司治理ETF、国泰基金公司的纳指ETF，以及香港恒指、国企指数、红筹指数ETF等等至少十几只ETF都在设计和上报阶段。
　　然而，基金公司对ETF产品发行后日成交量和目前股市的建仓时机都有一定的顾虑，因此制约了2009年国内ETF产品的快速发展。

　　和其他类型基金不同，发行规模和活跃成交是ETF的生命线。一只首发规模偏小的ETF上市后每日成交规模和套利活跃程度都没有办法得到保证，日均成交量少了之后又会进一步制约ETF规模的增长。

　　目前5只已上市的ETF中超过50亿元的只有上证50ETF，该基金日均成交达15亿元左右，基本可以满足日常交易和套利的需要；某30亿元规模的ETF日均成交规模不到2亿元，另一只30亿元规模的ETF日均成交不到5000万元，直接影响到ETF套利的活跃程度。

　　新发行的ETF至少需要30亿元才能保证上市后日常的活跃成交，但由于ETF只能以交易所系统的券商渠道代销为主，直销渠道发行为辅，以目前新基金的销售状况，在券商渠道销售30亿元以上是很困难的事情，更别说那些跟踪海外市场指数的ETF。

　　以在香港市场交易的ETF为例，国际著名机构推出的跟踪A股、印度、俄罗斯、商品，甚至是跟踪恒生指数的ETF绝大多数成交量很小，普遍每日成交不到5000万元，甚至大批ETF日均成交几十万元，只有新华富时A50中国基金成交十分活跃，日均可以成交10亿元左右。

　　基金业界的另一大顾虑在于建仓时机，由于产品设计的需要，ETF不太可能像新发基金那样在发行后半年内择机建仓，而必须以较快的速度建仓，以达到跟踪指数的目标。

　　市场的大幅上涨让ETF在阶段高位建仓的风险大大增加。沪深300指数已经从2008年11月初的1606点大涨到了2009年6月19日收盘的3080点，阶段涨幅超过了90%。不少投资人士认为，几乎全仓股票的ETF并不是目前投资者投资的最优选择。

　　不过，针对目前ETF产品发展的现状，监管层已经确定推出ETF联接基金，并发布了相关指引，引入银行渠道加入到ETF的销售和推广，提高ETF规模和在基金行业的市场份额，这在一定程度上消除了基金公司对发行规模和成交量的顾虑。

【观点评论】500只基金的启示
来源: 华夏时报
链接：http://finance.sina.com.cn/money/roll/20090621/09396377274.shtml 
　　 从1998年第一只规范运作的封闭式基金开始，到近期第501只基金获得中国证监会批准，我国的证券投资基金保持着高速的发展：1998年，规范管理的基金业刚起步，当年只成立了5只基金，且全部是封闭式基金。2001年开放式基金试点的推出打开了基金业快速成长的空间，2003年中国基金数量首次突破100只，达到110只，从第1只到第100只，用了整整6年时间。此后，基金数量增长迅猛，几乎每年都新上一个台阶。2005年基金数量突破200只，2006年基金总数突破了300只。2008年新批基金数量超过100只，到年底时达到439只。今年以来基金审批继续保持较快速度，目前基金数量已经突破500只达到了501只，基金管理资产规模超过2万亿元人民币，其中境内管理资
产规模最大的基金公司华夏基金管理23只基金，管理规模超过2100亿元。
然而与发达国家的基金行业相比，我国基金行业这11年的从无到有、从小到大的飞跃仍然处于起步阶段。1970年，美国共同基金的数量也只有360只左右，管理规模500亿美元，70年代石油危机导致美国经济滞胀，基金行业也进入低迷期。当时道琼斯工业指数还低于1000点，一直到1982年，道指才越过千点，这时美国的基金数量也突破了500只，到道琼斯指数2007年突破14000点时，美国共同基金数量超过了8000只，管理规模约12.3万亿美元，约占美国居民总财富的一半。

基金公司是证券市场上重要的机构投资者，从十几年的投资历史上看，基金行业和证券行业的整体发展是一致的、相互促进的。那么简单来说，500只基金作为基金业发展史的里程碑，到我国基金数量达到1000只、2000只，甚至是5000只的时候，我们的证券市场将会发展到什么样的程度？换一个角度，现在我国的基金管理资产规模只有居民储蓄的十分之一，美国的基金管理资产约等于居民储蓄。到基金的数量和管理资产与美国目前状况相当时，可以预期，我国证券市场增长空间是非常广阔的。站在历史的角度，500只基金既是基金行业发展的一个里程碑，又是一个新的起点，对投资者来说，正是一个参与和分享的时机。
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